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Cas client

Avoir un seul outil de prédiagnostic d’une installation gaz (aide à la
prospection sur Internet, en rendez-vous, sur des salons professionnels) 

Évaluer le positionnement et le niveau de sécurité des installations
Délivrer instantanément les premiers indicateurs de risques (score,
radar, recommandations, conseils, plans d’actions, liens...)  
Obtenir des résultats individuels et consolidés (benchmark) pour
anticiper des actions de prévention 
Utiliser aussi la solution pour des audits complets  (“sur le terrain”)

Contexte

Besoins de TPCO

Apports de la solution MatuDiag à TPCO en appui de Very Digital

Projet initié par notre partenaire : 

Usage 1 : Évaluer le niveau de sécurité des
installations gaz

Usage 2 : Donner le résultat avec un rapport immédiat
sur le positionnement du prospect ou client

Périmètre : Diagnostic en ligne sur le site internet de
TPCO, également utilisé en face à face, en rendez-vous
et sur le salon de l’Industrie Grand Ouest 2024

Experts du gaz pour les industriels,
distributeurs et spécialistes

Sur tout le territoire (+ 10 ateliers)

       50 collaborateurs (PME)

Siège à Nantes

Vincent DRUELLE, Consultant e-commerce et
marketing digital, Very Digital 

Matudiag est un super outil de diagnostic et avec les conseils
éclairés de l’équipe, ça ne peut qu’être qu’un concentré de valeur

ajoutée !

Projet : “CHECK GAZ”

Démarrer un projet avec MatuDiag, c’est... 

La prise de contact (si besoin) avec Very Digital1.
La souscription à un abonnement Entreprise ou Corp2.
Une formation des utilisateurs (administrateurs/auditeurs)*3.
Le paramétrage de vos diagnostics 4.
Rendre vos diagnostics/audits intelligents (analyse)5.
Réaliser vos audits en mode face à face ou via lien diffusé6.
Obtenir un rapport instantané, généré et transmis7.
Analyser et exploiter les données collectées pour agir 8.

*si abonnement Entreprise ou Corp

David LE MIGNOT, Dirigeant TPCO
MatuDiag est un outil digital simple et intuitif, qui nous a permis de
créer le « CHECKGAZ » pour nos clients et prospects, facilitant le

diagnostic de leur réseaux. Grâce à l’accompagnement, nous avons
rapidement pris en main l’outil et sommes devenus autonomes.
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